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ANEXO 2. – FORMATO DE POSTULACIÓN

SEMANA COMERCIAL 2026

	Instrucciones: Diligencie todos los campos de manera clara y verificable. La información suministrada será utilizada por la Cámara de Comercio del Piedemonte Araucano para validar la elegibilidad del proponente, la pertinencia de la propuesta, el alcance esperado, los resultados proyectados y la coherencia presupuestal. Adjunte los soportes indicados al final del formato.


SECCIÓN 1. IDENTIFICACIÓN DEL PROPONENTE
Información para caracterizar a la asociación y verificar su capacidad jurídica, organizativa y representatividad empresarial.
	Razón social de la asociación
	


	NIT
	


	Municipio / sede principal
	


	Cobertura territorial de la asociación
	


	Dirección
	


	Teléfono / celular
	


	Correo electrónico institucional
	


	Fecha de constitución
	


	Número de matrícula / inscripción
	


	Fecha de última renovación
	


	Objeto social / actividad principal
	


	Sectores económicos que representa
	


	Número total de asociados activos
	


	Número de asociados con registro mercantil vigente
	


	Representante legal
	


	Documento de identidad
	


	Teléfono del representante legal
	


	Correo del representante legal
	




1.1 Junta directiva / órgano de administración vigente
	Nombre completo
	Cargo
	Documento
	Teléfono / correo

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


1.2 Experiencia de la asociación
Relacione experiencias recientes en ferias, semanas comerciales, jornadas de fortalecimiento, promoción del comercio u otras actividades similares.
	Año
	Nombre de la actividad / proyecto
	Rol de la asociación
	No. beneficiarios
	Entidad / aliado

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


SECCIÓN 2. PRESENTACIÓN DE LA PROPUESTA
Describa de manera concreta la iniciativa de Semana Comercial, su necesidad, alcance, aliados y actividades de fortalecimiento y dinamización del comercio.
	Nombre de la propuesta
	


	Municipio de ejecución
	


	Fecha estimada de inicio
	


	Fecha estimada de cierre
	


	Duración estimada
	Un (1) mes



2.1 Presentación de la propuesta
Describa brevemente en qué consiste la Semana Comercial propuesta, su enfoque, población objetivo y cómo se desarrollará.
	





2.2 Justificación
Explique la necesidad u oportunidad comercial que se busca atender y por qué la iniciativa es pertinente para el municipio y sus empresarios.
	






2.3 Objetivo general
Formule un objetivo claro, medible y relacionado con el fortalecimiento y la dinamización del comercio local.
	




2.4 Objetivos específicos
Relacione entre dos (2) y cuatro (4) objetivos específicos que contribuyan al cumplimiento del objetivo general.
	





2.5 Tipo de financiación y aliados
	Fuente principal de financiación
	Cámara de Comercio del Piedemonte Araucano

	¿Cuenta con aliado(s)?
	Sí [   ]     No [   ]

	Nombre del aliado / entidad
	

	Tipo de aporte
	Dinero [   ]     Especie [   ]     Servicios [   ]     Otro [   ]

	Valor estimado / descripción breve del aporte
	


2.6 Actividades de fortalecimiento y dinamización de la Semana Comercial
Relacione actividades concretas. Se recomienda incluir acciones de fortalecimiento empresarial, promoción, ferias o muestras comerciales, jornadas de dinamización y actividades complementarias directamente vinculadas con el comercio.
	No.
	Actividad
	Descripción / metodología
	Población beneficiaria
	Alcance esperado

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	


SECCIÓN 3. INDICADORES Y RESULTADOS ESPERADOS
Los indicadores permiten verificar el alcance de la propuesta y los resultados derivados de la inversión de recursos. Defina metas realistas y verificables.
	No.
	Indicador / resultado esperado
	Línea base
	Meta
	Medio de verificación

	1
	Número de eventos / actividades ejecutadas
	
	
	

	2
	Número de empresarios formales vinculados a la Semana Comercial
	
	
	

	3
	Número de nuevos empresarios afiliados a la asociación
	
	
	

	4
	Número de empresarios capacitados o fortalecidos
	
	
	

	5
	Número de establecimientos vinculados a promociones o activaciones comerciales
	
	
	

	6
	Alcance de las acciones de comunicación y publicidad
	
	
	

	7
	Otro indicador propuesto por la asociación
	
	
	


Observación para la formulación de indicadores: cuando la naturaleza del indicador no permita establecer una línea base cuantitativa, indique “No aplica” y justifique la meta propuesta en el medio de verificación.
SECCIÓN 4. CRONOGRAMA DE EJECUCIÓN – LÍNEA DE TIEMPO DE UN MES
Organice las actividades desde el alistamiento hasta el cierre e informe final. Puede marcar con “X” las semanas en las que se desarrollará cada actividad.
	No.
	Actividad
	Semana 1
	Semana 2
	Semana 3
	Semana 4
	Producto / evidencia

	1
	Alistamiento, coordinación y articulación con aliados
	
	
	
	
	

	2
	Convocatoria e inscripción de empresarios
	
	
	
	
	

	3
	Capacitación empresarial
	
	
	
	
	

	4
	Campaña de comunicación y publicidad
	
	
	
	
	

	5
	Desarrollo de feria, muestra, jornada o evento comercial
	
	
	
	
	

	6
	Seguimiento y recolección de indicadores / evidencias
	
	
	
	
	

	7
	Cierre de actividades y consolidación de soportes
	
	
	
	
	

	8
	Elaboración y presentación del informe final
	
	
	
	
	


SECCIÓN 5. PRESUPUESTO PROYECTADO
El presupuesto deberá guardar relación directa con las actividades propuestas y permitir identificar claramente el destino de los recursos. Registre valores estimados y discrimine el aporte de la Cámara, la asociación y/o aliados. (indique los ítems que aplique el uso del recurso)
Nota aclaratoria: La asociación proponente deberá realizar un aporte de contrapartida equivalente, como mínimo, al veinte por ciento (20%) del valor total de la propuesta. Dicho aporte podrá efectuarse en efectivo, en especie o mediante una combinación de ambas modalidades, y deberá estar directamente relacionado con las actividades necesarias para la ejecución de la iniciativa.
	No.
	Línea / producto
	Descripción específica
	Cant.
	Valor unitario
	Valor total / fuente
	Aporte CCPA
	Aporte del proponente 20%

	1
	Fortalecimiento empresarial / capacitaciones
	
	
	
	
	
	

	2
	Logística
	
	
	
	
	
	

	3
	Estrategias de comunicación y publicidad
	
	
	
	
	
	

	4
	Profesional coordinador del evento
	
	
	
	
	
	

	
	TOTAL PROYECTADO
	
	
	
	
	
	


5.1 Resumen de fuentes de financiación
	Fuente
	Valor proyectado
	Observación / descripción

	Cámara de Comercio del Piedemonte Araucano
	
	

	Asociación proponente
	
	

	Aliado(s)
	
	

	TOTAL PROPUESTA
	
	


DOCUMENTOS QUE DEBEN ACOMPAÑAR LA POSTULACIÓN
Certificado de existencia y representación legal vigente.
Soporte de renovación / condición al día de la asociación ante la Cámara de Comercio.
RUT actualizado de la asociación.
Copia del documento de identidad del representante legal.
Relación actualizada de asociados / afiliados de la asociación indicando el nombre, identificación.
Certificación bancaria de la cuenta de la asociación. 
Carta o documento del aliado que evidencie el aporte, cuando aplique.
DECLARACIÓN DEL PROPONENTE
Declaro que la información consignada en este formato y en sus anexos es veraz, que la asociación cumple con las condiciones de participación de la convocatoria y que los recursos solicitados serán destinados exclusivamente a las actividades aprobadas en el marco de la Semana Comercial 2026.


Nombre del representante legal: ______________________________________________
Firma: ______________________________________________
Documento de identidad: ______________________________________________
Fecha de presentación: ______________________________________________
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